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拉脱维亚是一个依赖外国投

资的国家。自 -..-年独立以来，吸
收的外国直接投资一直是促进本国

经济发展的主要力量，而且外国投

资额稳步增长，每四五年就将近翻

一番。到 *++/年，拉脱维亚吸引外
资近百亿美元，其中直接投资 /-(,0
亿美元。目前人均外国直接投资额

在中、东欧国家排位第五。

拉脱维亚外国直接投资的主要

来源地是波罗的海地区与拉脱维

亚比邻的国家。目前，来自于瑞典、

德国、丹麦、芬兰和挪威的投资占

对拉外国直接投资总额的 0+1；美
国、荷兰和英国占 -02；俄罗斯占
32。周边国家积极向拉脱维亚投资
的原因主要有三：一是在波罗的海

东西部国家存在着巨大的经营成

本差异；二是投资者看好迅速成长

的波罗的海周边市场并对其展开

竞争；三是看到借助向拉脱维亚投

资可向其周边诸如俄罗斯和独联

体中其他国家求得发展的新机遇。

美国、荷兰和英国虽然在地理位置

上离拉脱维亚较远，但他们之所以

在拉脱维亚投资，一方面由于看中

波罗的海地区的重要市场；另一方

面他们把拉脱维亚视为一个有利

的制造业基地。在东部与拉脱维亚

接壤的国家主要是俄罗斯。俄罗斯

作为拉脱维亚外国直接投资主要

来源地之一的目的是将其作为良

好的商品转运地和出口商品的增

值地，特别是石油产品、化工产品

和金属制品。

大量的外国直接投资为拉脱维

亚的经济注入了活力。以 *+++年到
*++/ 年为例，拉脱维亚的 456 平
均每年以 7(-2的速度增长。

投资领域较广 第三产业看好

拉脱维亚的外国直接投资领域

较广泛，主要分布在房地产、批发与

零售贸易、金融、电信和完全以出口

为导向的制造业。根据 *++/年的统
计数字，以上几个部门的外国直接

投资占拉外国直接投资总额的

)+2。制造业的投资仅占直接投资
的 -)2。
房地产行业的投资比例最高，

达到 *,2，而且有不断增长的趋
势。与 *++*年相比，*++/年在这一
部门的投资增长了 -+2。
制造业的外国直接投资约占

其总投资额的 -)2，其中主要来自
于德国，占 -,2，大部分进入中低
技术领域。英国、瑞典和爱尔兰在

拉脱维亚的制造业也有投资，其中

爱尔兰的投资主要进入当地中等

技术部门。从总体看，目前外国直

接投资带进高新技术和现代化技

术的很少。

吸引投资政策优惠

作为私人资本有限的小国，拉

脱维亚非常希望外国直接投资继续

成为其经济发展的主要动力。为吸

引外国直接投资，拉脱维亚政府和

各地区政府通过与各种商业组织的

合作，以多种方式改善投资的法律

环境和管理环境。例如，加快办理公

司注册手续的速度和现代化程度，

即可在 *个营业日内成立一家公司
等等。除此之外，他们还采取税收优

惠政策、经济特区优惠政策、进口增

值税和关税优惠政策等来吸引外国

直接投资的进入。例如：

-(税收优惠
———经营大型的国家支持的投

资项目可得到税收补贴，其数额相

当于总投资额的 ,+2；
———经营高技术产品可减税

/+2；
———中、小企业可减税 *+2；
———地方政府可根据当地的发

展战略和地区需要批准投资项目的

不动产税下调 .+2等等。
*(经济特区投资优惠
拉脱维亚拥有 , 个经济特区，

其 中 / 个 座 落 在 文 茨 皮 尔 斯

拉脱维亚：“ 走出去”不可忽视的市场

张云薇 （驻拉脱维亚使馆商务处）
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（%&’()*+,)）、里加（-+./）和利耶帕
亚（0+&*/1/）港口。另外一个位于内
陆地区的涅日克内（-&2&3’&）市。设
在经济特区的公司可得到如下优

惠：

———在本区内涉及到外国商品

和出口商品的服务不征收增值税；

———不动产税降低 $"4；
———对在区内获得的收入所征

收的所得税降低 $"4，但公司房地
产税和公司所得税的减免总额不能

超过投资额的 5"4；
———对红利的代扣所得税减免

$"4；对使用智力资产所支付的费
用和管理费减免 $"4等。

67进口增值税和关税的优惠
有以下情况者不征收进口增值

税和进口关税：

———出于加工目的的进口；

———在海关监管下为加工而进

口（在经济特区或海关仓库）；

———为保证进口商交易的进行

而进口的固定资产，特别是技术设

备；

———临时进口；

———过境；

———运到海关仓库等。

高素质低成本的劳动力

在拉脱维亚经济中最具价值

的是它的人力资源。拉脱维亚的发

展长期受益于良好的教育体系，即

使在被占领时期也同样如此。根据

拉中央统计局 !""! 年的数字显
示，在拉脱维亚的就业人口中，受

过高等教育的占 !87$4；中等教育
占 96754；:;< 年基础教育或基础
职业教育的占 86794；没有完成基
础教育或未受过正规教育的占

8784。

就劳动力成本而言，第一，若

纵向比较，拉脱维亚劳动力的工资

水平近几年稳步增长，但仍低于劳

动生产率的提高。按 !""6 年年均
汇率计算，拉脱维亚 !""6 年的月
平均工资为 669 美元。第二，若从
工厂的工人到软件工程师横向比

较，目前拉脱维亚各行业的劳动力

成本均只有西欧国家劳动力成本

的 !";6"4。第三，拉脱维亚各地区
间的劳动力成本差异很大，如用较

远的 0/(./,& 地区与首都 -+.& 相
比，劳动力成本大约相差 #"4。第
四，根据当地法律规定，自 !""# 年
8 月开始，在正常劳动时间内支付
的最低月薪为 $" 拉特（约合 8#$
美元）。第五，拉脱维亚人除了说拉

语外，大多数人都通晓俄语、英语、

德语。

“ 走出去”的重要市场

8<<9 年拉脱维亚经济走出低
谷后，一直处于增长态势。人民生活

水平提高，失业率基本保持稳定，为

加入欧盟进行的一系列改革也对其

经济发展产生了积极的影响。!""6
年拉脱维亚继续保持了较高的经济

增长率，=>? 与 !""! 年相比提高
:754。!""# 年是拉脱维亚政治、经
济发生巨变的一年。随着加入欧盟

和北约，其国际地位进一步提高，与

世界经济和贸易的联系更加紧密，

预计经济仍将保持较高增长率和较

好的发展前景。

!""#年 5月 8日，拉脱维亚加
入欧盟。自加入之日起，它便开始执

行欧盟的共同政策，导致其原有税

率和配额的变化，即进口关税税率

提高，对一定种类商品采取关税配

额限制（例如从中国进口的纺织品、

鞋和陶瓷餐具）等等。为尽量减少拉

脱维亚入盟后对我国贸易的不利影

响，我们应对拉脱维亚的投资状况

和投资环境进行分析研究，采取“走

出去”战略，让企业参与拉脱维亚的

经济合作与竞争，从资金、市场、资

源的合理配置中分享获得的效益，

扩大出口，趋利避害。

拉脱维亚是一个私有化程度

很高的国家，法制比较健全，政治

和经济环境也比较稳定，公民素质

较好，受教育程度也较高。虽然本

国市场小，人口约 !66 万，但它是
有着 #75 亿人口的欧盟大市场的一
部分，也是我国企业和商品进入欧

盟的一个通道。此外，它与另两个

前苏联的波罗的海国家立陶宛和

爱沙尼亚有着特殊的紧密关系。由

于存在着不少雷同之处，波罗的海

三国常被视为一个整体。拉脱维亚

与独联体国家，特别是俄罗斯有着

割不断的历史渊源，虽然存在民族

矛盾，但传统文化影响至深，在经

济和贸易交往上相互依存，互为市

场。所以，一个仅有 97# 万平方公里
的国家却位于连接着几大重要市

场的战略要地，愈益成为人们关注

的焦点。

目前，我国在拉脱维亚投资的

企业只有 $家，多为规模很小的私
人公司。大部分投资于餐饮业，总投

资额约为 :95万美元。我国在拉脱
维亚的直接投资还存在着较大的发

展潜力。例如，纺织业是拉脱维亚传

统的高出口导向型制造业之一，其

出口占其总生产量的 $#4。目前主
要由少量的大公司经营。拉脱维亚

纺织产品的主要出口市场是欧盟国

家，像瑞典、丹麦和德国等。棉毛服

装、编织服装和亚麻服装在拉出口
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服装中占据了三分之二的份额。纺

织公司也生产半制成品，如布匹、人

造纤维和线等。除此之外，布料研

发、时装设计和产品包装这些相关

产业发展也很快。我国的纺织服装

行业在世界上具有很强的竞争力，

早在 *++- 年 ./’ 的年度报告数
据就显示，中国的服装竞争力系数

为 +(0,，接近最大值 -，居各国之
首。同年意大利的竞争力系数为

+(12，法国为 +(13，德国为 +(,)。我
国服装行业中的一些“龙头”企业，

不仅在行业地位和市场占有率上遥

遥领先，而且实施上游产业延伸战

略，即建立新型的纺织面料基地方

面竞争力强，发展前景看好。如果我

国的服装企业能与拉脱维亚的企业

合作，找到优势互补的契合点，既可

以进一步打开中国纺织品在拉脱维

亚的市场，更可以很好地利用当地

顺畅而稳固的出口销售渠道，避开

某些贸易壁垒，相对顺利地进入欧

盟市场。从目前我们了解的情况看，

中低档服装的合作时机已经错过，

但中高档服装的合作仍有良好前

景。

再如，拉脱维亚的化工医药行

业主要从事医药的生产和出口、化

工原料产品和涂料的制造与出口，

以及工业和家用化工产品的制造

与出口，出口量占其生产总量的

3-4。该行业的研发能力较强，特别
是在生物科学、木材化工和为航空

航天、汽车制造及建筑行业开发的

新材料等方面表现突出。在材料科

学领域，拉脱维亚拥有三个著名的

研究机构，即固态物理研究和聚合

物机械学研究院、拉脱维亚大学与

无机化学研究院和里加技术大学。

拉脱维亚的医药生产主要面向国

内市场和独联体市场。生产的产品

以一般性药品为主，企业规模偏

小，生产能力有限，但这些公司通

常都与欧盟国家、独联体国家、波

罗的海国家，甚至美国、日本、韩国

等有着良好而紧密的合作关系。如

果我国的大企业能与之合作，增大

生产规模，提高产品产量，便可以

此为基地，进一步开拓欧盟及其他

市场。同时，我国企业也可以引进

拉脱维亚的新药，在中国进行合资

合作生产。据了解，拉脱维亚的医

药公司现已拥有 -* 项新药专利，
但目前他们在研发资金上有 5 亿
多欧元的缺口。

另外，在拉脱维亚从事木材加

工也有一定的合作前景。可对原木

进行初加工，做成锯材再出口；也

可以对木材进行深加工，做成高密

度板，使之成为制作门、窗的材料

再销售。对这些木材加工后的产

品，我国国内市场和国外市场均有

需求，产品可返销国内，也可以销

售到欧盟等其他国家。另外，在高

科技领域，如软件开发，家电生产

也有一定的合作空间，目前就有一

家企业探讨在拉进行 676 机的组
装的可行性。作为整个欧盟大市场

的一部分，尽管拉脱维亚本国市场

十分有限，但存在着较大的发展潜

力。因此，有不少国内企业对来拉

脱维亚投资进行过可行性研究。如

在拉脱维亚从事番茄酱销售的一

家公司，目前的销售已占拉脱维亚

全国需求量的 -81，拟从单一销售
提升为对番茄酱的分装和加工，提

高番茄酱的技术含量和商品的附

加值；还有一家公司拟利用蘑菇生

产技术优势和良好的市场需求量，

生产平菇、金针菇和香菇等产品，

但这些项目都由于种种原因未能

得以实现。

尽管拉脱维亚市场有一定的

合作潜力，但也存在着不少问题：

第一，拉脱维亚是一个资源单一和

短缺的国家，当地的主要资源就是

木材，其他生产多属来料加工，而

且加工工业也不成规模，在当地开

展来料加工业务必须考虑运输成

本和出口渠道等问题。第二，目前，

除木材加工工业外，与当地现有企

业合资改造的很少，究其原因主要

是由于这些企业大多是在原苏联

时期建造的大型国营企业，现厂房

年久失修，设备老旧；而且自 -00-
年拉脱维亚独立以来，由于缺乏资

金，很多企业彻底垮掉，仅存的一

些也都靠出租厂房等方式维持生

存。如机械、电子行业是前苏联时

期的主要基地，但由于技术落后等

原因，独立后生产不断萎缩，在前

苏联时期从业人员达 -1 万人，而
现在只有 1 万人。因此，与这些企
业合资合作需要大量的投资。第

三，劳动力工资从表面上看不是很

高，但税收高，企业负担大。第四，

获得签证很难，这也是使许多企业

投资受阻的原因。即使拿到长期居

留签证，时间也只有一年；到续签

时仍有颇多障碍。

总之，中拉合作有一定潜力，但

目前我国进入该市场的企业很少，

经验不足。因此，无论哪一个企业在

进入该市场之前，都必须做足市场

调研，进行充分的可行性研究，以便

知己知彼，发挥我国企业的优势，扬

长避短，在与拉脱维亚企业的合作

中利益共享。
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